YATIRIMCI PSİKOLOJİSİ VE TEMEL SATIŞ BECERİLERİ GELİŞTİRME

	PROGRAM
	EĞİTİM KONU BAŞLIKLARI
	EĞİTMEN

	18-19-20 Haziran 2007

3 gün,

09:30-17:30,

Eğitim Ücreti: 

350 YTL


	· Yatırımcı ve Piyasalar

· Yatırımcı ile İletişim

· “Yatırımcı” ile iletişim tekniği nasıl olmalı? - Algılamada seçicilik

· Getiri-Vade-Teknik : Geçmişin istatistikleri bir anlam ifade ediyor mu?

· Yatırımcı'nın davranışları düzeltilebilir mi?

· Eğitim

· NLP Teknikleri

· Psikolog yardımı

· Satışta Yeni Trendler
· Satışın Psikolojisi

· Satışı Etkileyen Faktörler

· Satışta İletişimin Önemi

· Satış Teknikleri


	Yrd.Doç.Dr. Yaşar ERDİNÇ

& 
Bayram ÜNAL 


EĞİTİM YERİ






TSPAKB Eğitim Salonu, 1.Levent Plaza, A Blok Kat:4, Büyükdere Cd. No:173 Levent-İstanbul  Tel: 0212 280 85 67

NOT: Eğitim ödemesi, başvuruların alınması ve eğitimin açılmasının kesinleşmesi sonrasında talep edilecektir. 

